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Starten als zzp'er
Een praktische gids om voor jezelf te beginnen: je diensten kiezen, je tarief bepalen,
klanten vinden, offertes en afspraken, facturen, belastingen en je geld en werkdruk onder
controle houden.

© 2026 Digital Store XXL. Alle rechten voorbehouden. Dit e-book is alleen voor eigen gebruik. Delen, doorverkopen of
verspreiden, geheel of gedeeltelijk, is niet toegestaan.

Dit e-book bevat algemene informatie voor startende zzp'ers. Het is geen juridisch, fiscaal of financieel advies. Regels voor
inschrijving, belastingen, verzekeringen en contracten veranderen regelmatig. Kijk voor de actuele regels op KVK.nl,
Belastingdienst.nl en Ondernemersplein.nl, en vraag een boekhouder of andere adviseur om advies voor jouw situatie.
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